Verstehen, voranbringen, verbessern — Als Distributor flir Photovoltaikkomponenten und -l6sungen arbeitet unser familiares Team
an insgesamt sechs Standorten weltweit daran, die Winsche unserer vielfaltigen Kunden zu verstehen, die Verbreitung der zukunfts-
fahigen Solarenergie voranzubringen und die Effizienz installierter Anlagen zu verbessern. Wir nehmen unsere Verantwortung ernst,
den wachsenden Solarmarkt mit Know-how und Spal3 an der Sache mit intelligenten Losungen und erstklassigen Wechselrichtern und
Solarmodulen zu versorgen.

Sie haben bereits Berufserfahrung in der Kundenbetreuung und Auftragsabwicklung?
Sie suchen einen Arbeitsplatz, in dem Ihre Ideen willkommen sind?
Dann werden Sie Teil eines erfolgreichen, schnell wachsenden Unternehmens in der Solarbranche!

Fir unseren Standort in Minchen suchen wir zum nachstmaoglichen Eintrittsdatum in Vollzeit eine/n Mitarbeiter/in (m/w/d) als
Distribution Sales Channel Manager.

lhr Job — Sie bringen uns weiter — mit Expertise und
Offenheit

Sie entwickeln langfristige Strategien zur Gewinnung von
Geschaftsanteilen der Partner in allen Produktkategorien und
offnen neue Vertriebskanale.

Sie verwalten alle wichtigen Stakeholder-Beziehungen zu den
\ertriebspartnern.

Sie erstellen Wachstumsplane nach vereinbarten Kennzahlen
und Zielen.

Sie koordinieren die Investitionen in Vertriebskanale zur Opti-
mierung von Ergebnissen und Leistung.

Die Planung und Durchftihrung von umsatzfordernden Aktivi-
taten mit Partnern zur Steigerung der \ertriebskanalbreite
gehort ebenfalls zu Threm Aufgabengebiet.

Ihr Profil — Kommunikativer Branchenprofi mit
Vertriebs-Gen gesucht

Sie verfugen Uber langjahrige Erfahrungen im Key Account
Management und weitreichende Kenntnisse der deutschen
Solarbranche.

Die Kommunikation mit und Beratung von strategischen
Groldkunden ist Ihre Leidenschaft.

Der Umgang mit MS-Office-Anwendungen und CRM-Tools ist
fur Sie selbstverstandlich.

Ein hohes Mal3 an Zielorientierung und eine losungsorientierte
Denk- und Handlungsweise setzen wir voraus.

Gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab.

Unser Angebot — flexibles Arbeiten in angenehmer
Umgebung

= Wir bieten Ihnen ein familiares Team mit langjahriger Er-
fahrung und weitreichenden Branchenkenntnissen.

= Als europaischer Generaldistributor flr eines der grofRten
Unternehmen im Bereich Leistungs- & Kommunikations-
elektronik konnen wir eine sichere Auftragslage garantieren
und leisten einen nennenswerten Beitrag zum Klimaschutz.

= Wirlegen sehr hohen Wert auf ein angenehmes Arbeits-
klima.

= |hren personlichen Einsatz in unserem Unternehmen hono-
rieren wir mit einer Uberdurchschnittlichen und leistungs-
gereichten Verglitung.

= lhre Arbeitszeit gestalten Sie flexibel in VVollzeit, gerne auch
im Homeoffice.

= Kurze Entscheidungswege stehen fiir unser modernes
Unternehmensleitbild.

= Selbstverstandlich stellen wir Ihnen einen Firmenwagen
zur Verflgung.

Mochten Sie nun Teil unseres Teams werden und lhren Teil zur
Energiewende beitragen?

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekraftige Bewerbung per
E-Mail an bewerbung@wattkraft.com.

WATTKRAFT GmbH & Co. KG | JathostraBe 11 | 30163 Hannover | www.wattkraft.com
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