Verstehen, voranbringen, verbessen - Als Distributor fir Photovoltaikkomponenten und -ldsungen arbeitet unser familiares Team an
insgesamt sechs Standorten weltweit daran, die Wunsche unserer vielfaltigen Kunden zu verstehen, die Verbreitung der zukunfts-
fahigen Solarenergie voranzubringen und die Effizienz installierter Anlagen zu verbessern. Wir nehmen unsere Verantwortung ernst,
den wachsenden Solarmarkt mit Know-how und Spal’ an der Sache mit intelligenten Losungen und erstklassigen Wechselrichtern und

Solarmodulen zu versorgen.

Sie haben bereits Berufserfahrung im Vertrieb?
Sie suchen einen Arbeitsplatz in dem Ihre Ideen willkommen sind?

Dann werden Sie Teil eines erfolgreichen, schnell wachsenden Unternehmens in der Solarbranche!

Zur Verstarkung unseres deutschlandweit agierenden Sales-Teams suchen wir ab sofort am Standort in Minchen in Vollzeit eine/n
Mitarbeiter/in als Key Account Manager fiir E-Mobility und Ladeinfrastruktur (M/W/D).

lhr Job — Sie bringen uns weiter — mit Expertise und
Offenheit

= Sie betreuen kompetent und als erster Ansprechpartner
einige unserer wichtigsten bestehenden Kunden.

= Sie kimmern sich aktiv um den Verkauf und fiihren eine kom-
petente Kundenberatung zu unseren E-Mobilitatslosungen
durch.

= Die Betreuung von Bestandskunden und der Aufbau eines
eigenen Kundenstammes im Bereich Ladeinfratstruktur fallt
in Ihren Aufgabenbereich.

= Sie begleiten VVertragsverhandlungen.

= Sie weisen die Auftragsbearbeitung im Backoffice an - von A
wie Angebotserstellung tber R wie Rechnungslegung und W
wie Warenwirtschaft bis Z wie Zufriedenheit unserer Kunden.

= Sie unterstitzen unser Vertriebs- und Serviceteams bei der
Durchfiihrung von Prasentationen auf Kundenveranstaltun-
gen, bei Webinaren oder Messen.

= Sie analysieren unser aktuelles Markt- und Wettbewerbs-
umfeld und passen lhre Kundenberatung und -gesprache
adaquat darauf an.

lhr Profil — Kommunikativer mit

Vertriebs-Gen gesucht

Branchenprofi

= Sie haben eine abgeschlossene kaufmannische Ausbildung,
idealerweise mit technischem Hintergrund.

= Sie verfligen Uber Erfahrungen im Vertrieb von erklarungs-
bedirftigen (technischen) Produkten, idealerweise bereits im
Bereich E-Mobility und Ladesaulentechnik.

= Die Kommunikation mit und Beratung von Kunden im
Verkaufsgesprach ist Ihre Leidenschaft.

= Der Umgang mit MS-Office-Anwendungen und CRM-Toals ist
fur Sie selbstverstandlich.

= Gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab.

Sie arbeiten mit Sorgfalt und Zuverlassigkeit, dabei liegt

lhnen eigeninitiatives und abwechslungsreiches Arbeiten

besonders.

= Sie sind lernbegeistert und entwickeln sich gerne fachlich
und personlich weiter.

= Sielassen sich von Solartechnik begeistern und legen Wert

auf eine angenehme und teamorientierte Arbeitsweise.

Unser Angebot — flexibles Arbeiten in angenehmer
Umgebung

= Wir bieten Ihnen ein familiares Team mit langjahriger Erfah-
rung und weitreichenden Branchenkenntnissen.

» Als europdischer Generaldistributor flir eines der groRten
Unternehmen im Bereich Leistungs- und Kommunikations-
elektronik kdnnen wir eine sichere Auftragslage garantieren
und leisten einen nennenswerten Beitrag zum Klimaschutz.

= Wir legen sehr hohen Wert auf ein angenehmes und innova-
tives Arbeitsklima.

= Siearbeiten in einem modernen Burogebaude im Munchner
Norden mit sehr guter infrastruktureller Lage und
unmittelbarer Anbindung zum OPNV.

» |hren personlichen Einsatz in unserem Unternehmen
honorieren wir mit einer Uberdurchschnittlichen und leis-
tungsgereichten Vergltung.

= |hre Arbeitszeit gestalten Sie flexibel — in Vollzeit, gerne auch
im Homeoffice.

» Kurze Entscheidungswege stehen fiir unser modernes
Unternehmensleitbild.

Mochten Sie nun Teil unseres Teams werden und Ihren Beitrag zur
Energiewende leisten?

Dann freuen wir uns auf lhre aussagekrdftige Bewerbung per
E-Mail an bewerbung@wattkraft.com.

WATTKRAFT GmbH & Co. KG | JathostraRe 11 | 30163 Hannover | www.wattkraft.com
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