Verstehen, voranbringen, verbessern — Als Distributor flir Photovoltaikkomponenten arbeitet unser Team weltweit an insgesamt
sechs Standorten daran, die Wunsche unserer vielfaltigen Kunden zu erfillen. Dabei nehmen wir unsere Verantwortung ernst den
wachsenden Solarmarkt mit viel Knowhow und Spal? an der Sache, mit erstklassigen Solarmodulen und Wechselrichtern zu versorgen.
Auch in der Zukunft haben wir viel vor und wollen weiter wachsen! Aus dem Grund suchen wir flir unseren Standort in Sonthofen, zum
nachstmoglichen Eintrittsdatum in Vollzeit eine/n Mitarbeiter/in als Key Account Manager Vertrieb (m/w/d).

Sie haben bereits Berufserfahrung in der Kundenbetreuung und Auftragsabwicklung?

Sie suchen einen Arbeitsplatz, in dem Ihre Ideen willkommen sind?

Dann werden Sie Teil eines familiaren Teams, im schnell wachsenden Unternehmen in der Solarbranche!

lhr Job — Sie bringen uns weiter — mit Expertise und
Offenheit

= Sie betreuen als erster Ansprechpartner bundesweit unsere
Bestandskunden

= Sie steuern aktiv den Verkauf und flhren eine kompetente
Kundenberatung zu unseren Photovoltaikmodulen durch

= Sie gewinnen und uUberzeugen strategisch relevante Neukun-
den

= Sie begleiten Vertragsverhandlungen

= Sie unterstltzen das Vertriebs- und Serviceteam bei der
Durchflhrung von Prdsentationen auf Kundenveranstaltun-
gen, bei Webinaren oder Messen

= Sie analysieren unser aktuelles Markt- und Wettbewerbs-
umfeld und passen Ihre Kundenberatung und -gesprache
adaquat darauf an

Ihr Profil — kommunikativer Branchenprofi mit
Vertriebs-Gen gesucht

= Sie haben eine abgeschlossene kaufmannische Ausbildung,
idealerweise mit technischem Hintergrund

= Sieverfligen tUber Erfahrungen im Vertrieb von erklarungsbe-
dirftigen Produkten, idealerweise bereits in der Solarbranche

= Die Kommunikation mit und Beratung von Kunden im Ver-
kaufsgesprach ist Ihre Leidenschaft

»  Der Umgang mit MS-Office-Anwendungen und CRM-Tools ist
fur Sie selbstverstdndlich

= Siesind lernbegeistert und entwickeln sich gerne fachlich und
personlich weiter

= Sielassen sich von Solartechnik begeistern und legen Wert auf

eine angenehme und teamorientierte Arbeitsweise
= Gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab

Unser Angebot — flexibles Arbeiten in angenehmer
Umgebung

= Wir bieten ein junges und familiares Team mit Kompetenz
und Erfahrung

= Sicheren Arbeitsplatz bei einem der grol3ten europaischen
Generaldistributoren

= Wirlegen sehr hohen Wert auf ein angenehmes Arbeits-
klima

= |hren personlichen Einsatz in unserem Unternehmen hono-
rieren wir mit einer Uberdurchschnittlichen und leistungs-
gereichten Vergltung

= |hre Arbeitszeit gestalten Sie flexibel in VVollzeit, gerne auch
im Homeoffice

= Kurze Entscheidungswege stehen fur unser modernes
Unternehmensleitbild

»  Firmenwagen sowie umfangreiches und modernes Equip-
ment wird selbstverstandlich gestellt

= Eine Menge Spal’ — wir feiern Erfolge auf super
Teamevents

Maochten Sie nun Teil unseres Teams werden und lhren Teil zur
Energiewende beitragen? Dann freut sich Frau Karich auf Ihre
aussagekraftige Bewerbung per E-Mail an:
e.karich@wattkraft.com.
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